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充分利用德国目标企业在全球市
场的地位

MelchersRaffel 的中德并购交易研究：带有各自优势的中德双方在并购目标上展现
出高度的“契合”及中国投资者目的的转变。
Frank-Christian Raffel（弗兰克-克里斯提安·拉斐尔）

期待更多

并购流程

 SaarGummin Schiess Waldrich 
 Coburg  Wohlenberg 

进驻中国市场

Gerresheimer NETZSCH  Knorr 
 Bremse 

德国和中国卖方动机

 70% 

中德企业交易目标

中方企业在收购德方企业
时的目标

过去

1.  获取技术
2.  进驻目标市场
3. 全球市场地位提高
4. 产品补充

1.  全球市场地位提高
2.  获取技术
3. 进驻目标市场
4. 购买已有品牌

1.  进驻亚洲市场
2.  产品补充
3. 进入目标市场网络
4. 终止合资伙伴关系

现在和未来 稳定

德方企业在收购中方企业
时的目标
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正确策划并购买卖过程

总结
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